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Vill du skapa energi och ett gemensamt fokus i sdljteamet — och samtidigt vacka
motivation, nytank och larande som leder till konkreta resultat?

Vart utvecklingsprogram erbjuder en serie morgonseminarier som kombinerar inspiration,
konkreta verktyg och kompetensutveckling for B2B-forsaljning i praktiken.

Om konceptet

Programmet bestar av atta seminarier, dar varije tillfalle fokuserar pa ett specifikt och hdgaktuellt tema
inom modern forsaljning — fran motesbokning till digitala hjalpmedel, invandningshantering och
avslutsteknik.

Du viljer sjalv: boka in ditt team pa ett enskilt seminarium - eller f6lj hela programmet for en férdjupad och
l&ngsiktig effekt. Efter deltagande i ett seminarium far du automatiskt 25 % rabatt pa nasta tillfalle.

Seminarierna genomférs mandag morgon, varannan vecka — ett perfekt satt att starta arbetsveckan med
inspiration, larande och drivkraft.

Upplagg

Programmet bestar av 8 olika seminarium

Modul 1: Saljstilar och strategiska angreppssatt i forsaljning

Modul 2: Personligt genomslag och fortroendeskapande i férsaljning
Modul 3: Motesbokning och effektiva kundmoten

Modul 4: Behovsanalys, frageteknik och presentation for affar och avslut
Modul 5: Invandningshantering som starker affaren g;l’
Modul 6: Avslutstekniker och psykologin bakom kdpbeslut

Modul 7: Uppfdljning, lojalitet och langsiktiga kundrelationer
Modul 8: Digitala hjalpmedel i modern forsaljning

Smart format for en
smartare saljvardag - utan
Interaktivt férelasningsformat med fokus pé att ge konkret, vardagsnéra och att stjala tid fran affaren.

effektiv vagledning - direkt applicerbar i det dagliga arbetet.

Tid och format

Varje seminarium pagar i 60 minuter — ett effektivt och fokuserat format som gér det enkelt att kombinera
med en aktiv arbetsdag. Uppléagget ar anpassat for att ge maximalt varde pa kort tid, med konkret innehall

som kan omsattas direkt i sdljvardagen :

[-]
Malgrupp Ratt input vid ratt
tilifalle kan satta tonen

Seminarierna &r utformade for att ge nya perspektiv och konkret nytta fér bade juniora for hela affarscykeln.

och erfarna B2B-saljare - oavsett tidigare erfarenhet.

Upplagget ar anpassat for saljare fran olika B2B-branscher. Genom omsorgsfullt formulerade case med
hog 6verforbarhet blir innehallet relevant och tilldmpbart oavsett verksamhetsomrade.

-> FOlj oss pa linkedin och youtube @ @

Stod for fortsatt bearbetning

Till varje seminarium ingar stodmaterial som kan anvandas for
reflektion, diskussion och vidare arbete i séljteamen.
Materialet ar utformat for att underlatta fortsatt larande och
fordjupning efter seminarietillfallet.

Stod for fortsatt bearbetning

Vi dr noga med att det innehall som férmedlas vilar pa
vetenskaplig grund och evidensbaserade perspektiv, som
konkretiseras genom tillampbara exempel.

Inspiration i form av personliga erfarenheter eller reflektioner

kan férekomma, men programmets kérna vilar pa
evidensbaserad kunskap och beprdvad erfarenhet.

Vad kan man forvanta sig for effekt?

Deltagarna far konkreta verktyg, starkt sjalvfértroende och ett mer
strukturerat arbetssatt - vilket leder till 6kad traffsakerhet i kunddialoger

och battre saljresultat.

Q’ﬁ Edvida

Malgrupp: Professionella saljare
verksamma inom B2B-forsaljning.
Upplagg: 1seminarium varannan mandag

Format: Digitalt via Zoom

Ar ni en storre grupp?
Onskar ni bestélla forelasningen till just er

verksamhet far det bra att begéara en offert

Se informativt
videoklipp har

Varje seminarium fungerar dessutom som ett startskott for veckan med ny
inspiration och ger underlag for fortsatt diskussion och utveckling i det egna

teamet.

Utbildare

Seminarieserien leds av utbildare med lang och bred erfarenhet av B2B-
forsaljning, saljledning och affarsutveckling. Med dokumenterad bakgrund
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Nar ny kunskap moter
reflektion och dialog skapas
verkligt varde.

fran flera olika branscher kombinerar hen beprévade metoder med aktuell

kunskap.

Diplomering

Deltagare som genomfoér hela seminarieserien far ett diplom
som intygar genomférd utbildning.
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Utvecklas som séljare —
individuellt eller tillsammans
med hela teamet.




